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er Solar-Log Stand auf der Intersolar wurde umwelt-

freundlich geplant.
Wenn schon, denn schon. Der Solar-Log Messestand auf
der Intersolar ist immer ein Hingucker. Erinnert sei bei-
spielsweise an den Stand mit unserem Uberlebensgrof3en
LOGan bei der letzten Messe vor Beginn der Pandemie. In
den vergangenen beiden Jahren hat sich unser Marketing-
Team mit den Prasentationen fur die virtuellen Ausgaben
der Messe selbst Ubertroffen. Ein tolles Beispiel war das
Solar-Log Raumschiff 2021. Jetzt also endlich wieder eine
~echte” Messe vor Ort - und auch da durfen Sie wieder
Besonderes von Solar-Log erwarten. Dabei liegt uns das
Thema Nachhaltigkeit besonders am Herzen. Nachhaltig-
keit ist unser Geschaft und wir wollen auch mit dem Mes-
sestand demonstrieren, dass sich spektakulares Design

und Ressourcenschonung nicht ausschlieRen.

Tatsachlich ist unser Messestand in weitesten Teilen

recycelbar!

Zusammen mit unserem bewahrten Partner artistic
werbewelten haben wir am Konzept fur den Messestand
2022 getuftelt und etwas Tolles auf die Beine gestellt.
Beide Unternehmen teilen schlieBlich die Philosophie des
Ressourcenschutzes als Leitbild. Das aus Uberzeugung!

FUr den Stand werden fast ausschlielich wiederverwend-

bare Bauteile und Materialien benutzt. Das Argument der
Wiederverwendbarkeit gilt nattirlich auch fur alle Ver-
packungen und Transportkisten. Samtliche Leuchtmittel
sind energiesparend. Alle Gerate werden auRBerhalb der
Nutzungszeiten abgeschaltet - und laufen auch nicht auf
standby. Der Messestand ist modular aufgebaut. Das
heil3t, er kann ganz oder in Teilen bei verschiedenen Mes-
sen mit unterschiedlichen Platzangeboten und sonstigen
Rahmenbedingungen genutzt werden. Der Verkehr zur
und von der Messe erfolgt nach einer effizienten Fuhr-
parkplanung und mit schadstoffarmen Fahrzeugen, wo
immer das moglich ist. Die Messemitarbeiter reisen zum
Teil mit dem OPNV an.

Am Stand zeigen wir alle Solar-Log Neuheiten und infor-
mieren auch Uber Bewahrtes. Aktuelle Themen sind unter
anderem M-Bus-Losungen, Peakshaving-Applikationen
und vieles mehr. Es wird wieder ein attraktives Gewinn-
spiel geboten. Zu gewinnen gibt es unter anderem einen
Elektroscooter Condor Il von Marktfihrer Micro Mobility.
Wer an den Stand kommt, um am Gewinnspiel teilzu-
nehmen, kann sich einen LOGan-Hut abholen. Das ist die
Chance fur alle, die bei der letzten Intersolar leer aus-
gegangen sind. Ein Besuch am Stand lohnt auf jeden Fall
- aber das wissen unsere Kunden, Partner und Freunde ja

sowieso!



he Solar-Log stand at Intersolar was planned to be

environmentally friendly. If a thing is worth doing, it's
worth doing well. The Solar-Log stand at Intersolar is always
an eye-catcher. An unforgettable example of which is the
stand with our larger-than-life LOGan at the last trade fair
before the pandemic began. During the last two years, our
marketing team has outdone itself with the presentations
for the trade fair’s virtual editions. A great example of which
was the Solar-Log spaceship in 2021. So now there’s finally
a “real” trade fair on site again - and once again you can
expect something special from Solar-Log. Sustainability is an
issue that's particularly close to our hearts. Sustainability is
our business, therefore we also want to demonstrate with our
exhibition stand that spectacular design and resource conser-

vation are not mutually exclusive.

In fact, our stand is recyclable to the greatest possible

extent!

Together with our trusted partner, artistic werbewelten, we
worked on the concept for the 2022 exhibition stand and
came up with something great. After all, conserving resources
is a philosophy shared by both companies as their guiding
principle. And that out of conviction! Almost exclusively reusa-
ble components and materials will be used for the stand. The
maxim of reusability also applies, of course, to all packaging

and transport boxes. All light sources are energy-saving. All

devices will be switched off when not used - and will not run
on standby. The exhibition stand is modular. This means that
it can be used as a whole or in part at different trade fairs
with different spacial requirements and other general con-
ditions. The equipment will be transported to and from the
fair using efficient fleet planning and low-emission vehicles
wherever possible. Some of the trade fair staff are travelling

by public transport.

At the stand we will be showing all the Solar-Log innovations
and also providing information about our tried and tested
products. Current topics include M-Bus solutions, peak-shav-
ing applications and much more. There will once again be an
attractive prize draw. Among the prizes on offer is a Condor Il
electric scooter from market leader Micro Mobility. Anyone
who comes to the stand to take part in the prize draw can
pick up a LOGan hat. This is the chance for all those who went
away empty-handed at the last Intersolar. A visit to the stand
is definitely worthwhile - but our customers, partners and

friends know that anyway!
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elativ neu im Solar-Log Team ist Nora Okrés. Die
25-Jahrige arbeitet als Junior UX/UI-Developer. Wir

haben sie Uber ihre Arbeit befragt und Uber vieles mehr.

Mit deiner Berufsbezeichnung kénnen viele Leser sicher
auf den ersten Blick nicht viel anfangen. Erldutere uns
doch bitte, was ein UX/Ul Developer den ganzen Tag
lang so macht.

Um es kurz zu erklaren, UX steht fur User Experience, Ul
steht fur User Interface. Das Gebiet ist noch relativ jung,
aber das Thema Benutzererfahrung ist Gberall um uns
herum. Wenn Sie eine Tur 6ffnen, den Fernseher ein-
schalten oder eine Anwendung auf lhrem Telefon tUber-
prifen, ist das im Grunde jedes Mal etwas, bei dem ein
Benutzer mit einem Gegenstand oder Produkt interagiert.
Ein solches Benutzererlebnis kann als positiv oder auch
negativ empfunden werden. Hier komme ich ins Spiel,
um dieses Benutzererlebnis fur die Kunden mit unseren
Softwareprodukten positiv und Ubersichtlich zu gestalten.
Interessanterweise vergessen viele Unternehmen einen
entscheidenden Schritt, um ein funktionierendes Produkt
zu liefern - namlich mit ihren Kunden zu sprechen und
herauszufinden, was sie tatsachlich brauchen und welche

Lésungen es fir ihre Probleme geben kann.

Kannst du ein paar konkrete Beispiele fur deine Alltags-
arbeit geben?

Als UX- und Ul-Designer ist es meine Aufgabe, die Stim-
me des Kunden, die Geschaftsanforderungen und das
visuelle Design zusammenzubringen. So wollen wir die
bestmogliche Erfahrung schaffen, die der Benutzer bei
der Interaktion mit unserem Produkt haben kann. Dazu
verwende ich Methoden, wie Benutzerforschung (Benut-
zerinterviews, Umfragen, A/B-Tests, Kartensortierung),
Informationsarchitektur, Entwurf von Benutzerstromen
und Wireframes, Erstellung von Prototypen und Durch-

flhrung von Benutzertests.

Du beschaftigst dich bei Solar-Log auch intensiv mit der
neuen Onlineplattform Solar-Log WEB Enerest™ 4. Was
genau sind in diesem Bereich Deine Aufgaben?

Unser Solar-Log WEB Enerest™ 4 Portal ist ziemlich weit
in der Entwicklung, aber es gibt immer wieder neue
Funktionalitaten, die sehr bald ins Spiel kommen wer-
den. AulRerdem werden bestehende Funktionen stets
optimiert. Meine Aufgabe ist es, Designs oder Redesigns

basierend auf Kundenfeedback zu erstellen. Das bedeutet
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eine enge Zusammenarbeit mit unseren Entwicklern. Dar-
Uber hinaus bin ich verantwortlich fur die Einrichtung und
Verwaltung unseres Designsystems fur ein konsistentes,

zusammenhangendes Erscheinungsbild auf der gesamten

Plattform.

Bist du in deinem Beruf eher Einzelkampferin oder
Teamplayer?

Beides trifft zu. Ich muss eng mit unserem Team zu-
sammenarbeiten, um ihnen bei Designentscheidungen
zu helfen, aber auch um zu verstehen, welche Méglich-
keiten oder Einschrankungen wir haben kénnten. Wenn
ich jedoch entwerfe, habe ich gerne eine ruhige Um-
gebung - das ist die Zeit, in der meine Kreativitdat am
besten gedeiht. Ich arbeite die meiste Zeit von zu Hause
aus, gelegentlich finden Sie mich aber auch im Buro. Mir
gefallt, dass mir Solar-Log die Freiheit gibt, selbst dartiber

zu entscheiden. Gerade jetzt ist es fir mich besonders

wichtig, da ich nebenbei
studiere, was den grofiten
Teil meiner Freizeit in An-

spruch nimmt.

Wie bist du zu Solar-Log
gekommen, warum gera-
de Solar-Log?

Von Solar-Log habe ich
erstmals erfahren, als
mein Bruder vor ein paar
Jahren dort im Support-
Team angefangen hat.

Als leidenschaftliche
Designerin und da mich
nachhaltige Industrie sehr
interessiert, war es keine
schwierige Entscheidung
zu diesem Job-Angebot

Ja zu sagen. Ich bin sehr
froh, dass ich die Gelegen-
heit habe, mich auszu-
probieren, meine Ideen zu
prasentieren und nun ein
Teil der Solar-Log Familie

Zu sein.

Kannst du in Deinem Job
eigene Ideen einbringen?
Absolut! Ich bin dankbar, dass ich frei arbeiten und meine
|deen in die Entwurfe einflielen lassen kann, die ich
erstellen muss. DarUber hinaus ist unser Team sehr reak-
tionsschnell und offen fir Fragen und neue Erganzungen,
sodass ich immer das Gefuhl habe, meine Ideen offen

diskutieren zu kénnen.

Du hast es erwahnt: Du studierst neben dem Job auch
noch. Erzéhle uns doch, wie dein bisheriger beruflicher
Werdegang war

Ich bin in Ungarn aufgewachsen. Nach dem Abitur fiel
meine Entscheidung, nach Deutschland zu ziehen. Wah-
rend ich in Jobs arbeitete, die mich nicht glicklich mach-
ten, begann ich nebenbei Webdesign an einer ungari-
schen Online-Schule zu studieren. Dies war auch die Zeit,
als ich zum ersten Mal von UX, Ul-Design horte. Ich habe

auch Websites entworfen und programmiert. Aus diesem



— \ lichen. Zu dieser Zeit war ich
— noch in der High School, also
1 .
war der Besuch immer nur vor-
Ubergehend. Bevor ich mich in
Deutschland niederlieR3, lebte

ich noch einige Jahre in Ungarn

und sechs Monate in Dubai.
Seit 2020 lebe ich dauerhaft in
Deutschland und plane meine
Zukunft hier.

= \\‘ -_

Was sind deine Hobbies?

Ich war schon immer ein sehr

kreativer Mensch und ich glau-

be meine Hobbies beschreiben
Grund habe ich mich entschieden, selbst UX, Ul-Design zu das auch ganz gut. Ich fotografiere, seit ich 11 Jahre alt
lernen und habe einen Job als Community Manager bei bin. Seit ein paar Jahren interessiere ich mich fur das
einem Unternehmen in Dubai ergattert, wo ich haupt- Kochen, Backen und Experimentieren mit der Erstellung
sachlich Social Media-Beitrage erstellt habe. Danach neuer Rezepte. Meine Hobbys haben mir im Laufe der
war ich wieder in Deutschland bei dem Unternehmen Jahre viel Freude bereitet, darunter das Veranstalten
Yumeda. Nach meinem Ausstieg aus dem Job bin ich bei meiner eigenen Ausstellung und das Ansehen meiner
Solar-Log eingestiegen, wo ich Teil eines tollen Teams bin, Food-Fotos und Rezepte in einem US-Magazin oder ande-
an interessanten Projekten arbeite und regelmallig aus ren Kreativen-Professional nun noch eher eine Option als
meiner Komfortzone herauskomme. AuBerdem studiere Arbeitgeber.

ich immer noch UX, Ul-Design, da sich die Branche schnell
entwickelt und ich sicherstellen mochte, dass ich immer Nora, wir danken dir fur dieses Gesprach.

auf dem neuesten Stand bin.

Wie siehst du die Zukunft fir den Themenbereich Solar/
Photovoltaik - gerade im Hinblick auf die Klimakrise? I M PRESSU M J I M PRI NT

Die Solar-Photovoltaik ist in den vergangenen Jahren
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CREATING

POSITIVE USER 3
EXPERIENCES

WITH
PASSION

Nora Okrés is a
UX/Ul developer
at Solar-Log

ora Okrés is a relatively new addition to the Solar-Log
team. The 25-year-old junior UX/UI developer was inter-

viewed about her work and much more!

I'm sure many readers won't be able to make much sense of
your job title at first glance. Please explain to us what a UX/
Ul developer does all day long.

Simply put, UX stands for User Experience and Ul for User
Interface. The field is still relatively young, but we're surround-
ed by user experience. Whether you open a door, turn on the
TV or check an app on your phone, you as a user are always
essentially interacting with an object or product. Such a user
experience can be perceived as positive or negative. This is
where | come in, to make this user experience positive and
clear for customers with our software products. Interestingly,
many companies forget a crucial step in delivering products
that work - namely talking to their customers and finding out
what they actually need and which solutions there may be to

their problems.

Can you give some concrete examples of your daily work?

As a UX and Ul designer, my job is to bring together the voice
of the customer, the business requirements, and the visual de-
sign. This is how we aim to create the best possible experience
that users can have when interacting with our product. To

do this, | use methods such as user research (user interviews,
surveys, A/B tests, card sorting), information architecture,
designing user flows and wireframes, creating prototypes and

conducting user tests.

At Solar-Log you're also closely involved with the new online
Solar-Log WEB Enerest™ 4 platform. What exactly are your
tasks in this area?

Our Solar-Log WEB Enerest™ 4 portal is quite far along in
terms of its development, but there are always new functional-
ities that will come on line very soon. In addition, existing func-
tions are always being optimised. My job is to create designs
or redesigns based on customer feedback. This means working
closely with our developers. I'm also responsible for setting

up and managing our design system to ensure a consistent,

cohesive look across the platform.



Are you more of a lone wolf or a team player in your job?
Both are true. | work closely with our team to help them make
design decisions as well as to understand the opportunities or
constraints we might have. When I'm designing, however, | like
to have a quiet environment - that's when I'm most creative.

I work from home most of the time, but occasionally you will
find me in the office. I like that Solar-Log gives me the freedom
to decide for myself. Right now it's especially important for me
because I'm studying on the side, which takes up most of my

free time.

How did you end up at Solar-Log, and why Solar-Log in
particular?

| first heard about Solar-Log when my brother joined the sup-
port team a few years ago. As a passionate designer, and as
someone who is very interested in the sustainability industry,
accepting this job offer was not a difficult decision for me. I'm
very delighted to have the opportunity to try [things out], pres-
ent my ideas, and now be part of the Solar-Log family.

Can you contribute your own ideas in your job?

Absolutely! I'm grateful that | can work freely and incorporate
my ideas into the designs | create. In addition, our team is
very responsive and open to questions and new additions, so |

always feel | can discuss my ideas openly.

You mentioned that you're also studying alongside your job.
Tell us about your professional career so far.

| grew up in Hungary. After graduating from high school, |
decided to move to Germany. While | was working in jobs
that didn't make me happy, | started studying web design at

a Hungarian online school on the side. This was also the time
when | first heard about UX/UI design. | also designed and
programmed websites. For this reason, | decided to learn UX/
Ul design myself and got a job as a community manager at a
company in Dubai, where | mainly created social media posts.
After that, | was back in Germany at a company called Yum-
eda. After leaving that job, | joined Solar-Log, where I'm part
of a great team, working on interesting projects and regularly
getting taken out of my comfort zone. I'm also still studying
UX/UI design, as the industry is evolving fast and | want to

make sure I'm always up to date.

How do you see the future for solar/photovoltaics - espe-
cially given the climate crisis?

Solar photovoltaics has grown rapidly in the last few years

and | don't think the end is in sight for a long time. I'm really
happy that the world is moving towards the idea of sustain-
able energy, as it reduces carbon dioxide emissions and your
carbon footprint. I'm delighted to be part of a company that is

working towards a better future for our environment.

Now, of course, we're curious to learn something more
about Nora Okrés as a person away from her job. Can you
tell us a little bit about yourself?

| first came to Germany when | was 19. My father moved

here because of a job offer, hoping to give our family a better
future. I was still in high school at the time, so the visit was al-
ways temporary. Before settling in Germany, | lived in Hungary
for a few years and in Dubai for six months. Since 2020, I've
been living permanently in Germany and planning my future

here.

What are your hobbies?

I've always been a very creative person and | think my hobbies
describe that quite well. I've been taking photographs since |
was 11 years old. For the last few years I've been interested in
cooking, baking and experimenting with creating new recipes.
My hobbies have given me a lot of pleasure over the years, in-
cluding hosting my own exhibition and seeing my food photos

and recipes in a US magazine.

Nora, thank you for talking to us.
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Die Direktvermarktungslosung

von EnBW und Solar-Log

chnelle, einfache und kostenglnstige Direktvermark-

tung: klingt wie ein Marchen, ist aber dank einer Lésung
von EnBW und Solar-Log ein Kinderspiel. Das Virtuelle
Kraftwerk der EnBW und Solar-Log haben eine gemeinsame
Komplettlésung geschaffen. Sie erleichtert den Kundinnen
und Kunden komplizierte und langwierige Pflichten rund
um die PV-Anlage(n). Damit lasst sich das Thema Direktver-
marktung flir Anlagenbesitzer und -betreiber automatisiert
umsetzen und verliert so seinen Schrecken. Ein super
Nebeneffekt: so lassen sich automatisch die Anforderungen
des Redispatch 2.0 erfullen.

Fur viele PV-Anlagenbetreiber und -projektierer ist die zwin-
gende Direktvermarktung nach wie vor ein burokratisches
Monster oder gleich ein Buch mit sieben Siegeln. Seit 2016
ist die Direktvermarktung fir Anlagen ab 100 kWh verpflich-

Al)Solar-Log®

tend. Seit vergangenem Jahr sind weitere komplexe und

energiewirtschaftliche Aufgaben fir Anlagenbetreiber dazu
gekommen. So zum Beispiel die zwingende Mitteilung der
Stammdaten, Stammdatenanderungen und Nichtverfig-
barkeiten an den Netzbetreiber. Die Pflichten und die dar-
aus entstehenden Konsequenzen sind nicht zu unterschat-
zen. Bei Fehlern oder Missachtung der Vorgaben drohen
Anlagenbesitzern empfindliche Strafen. Schlaflose Nachte
mussen aber nicht sein. Mit der gemeinsamen Ldsung des
Virtuellen Kraftwerks der EnBW und Solar-Log sind die
Nutzer auf der sicheren Seite. Sie erfullen die gesetzlichen
und technischen Vorgaben und kénnen ihre Zeit fur ihre

eigentliche Kernkompetenz nutzen.

Es geht wirklich einfach: Solar Log Base installieren und in

wenigen Minuten fir die Direktvermarktung anmelden.

Lahnt sich die Direktvermarktung wirklich? Unser Erfasn
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Hier bekommen die Kunden eine gesicherte Datenverbin-
dung zum Direktvermarkter. Eine schnelle digitale Abwick-
lung ist garantiert. Langwierige Anmelde- und Anbindungs-
prozesse sind erheblich vereinfacht und standardisiert
worden. Pierre Fees ist beim Virtuellen Kraftwerk der EnBW
fur das Thema mit verantwortlich. Er formuliert das Ziel der
Plattform so: ,Direktvermarktung muss so einfach sein, wie

der Abschluss eines Mobilfunkvertrags.”

Fees weild aus Erfahrung, wie dankbar die Kunden fur

dieses Angebot sind. ,Wir nehmen damit den Kunden und

Kl

Anlagenbetreibern einen grof3en Schmerz”, formuliert er.
Die Kunden profitieren davon, dass sie sich nicht mihsam
in die vielen Details, gesetzlichen Anforderungen und die
Komplexitat der Direktvermarktung einarbeiten mussen,
sondern einen Dienstleister an der Seite haben, der tagtag-
lich mit der Thematik befasst ist. Mit seiner Plattform , Inter-
connector” Ubernimmt das 40-kopfige Team des Virtuellen
Kraftwerks der EnBW diese Aufgaben bereits heute fur rund
5.000 PV-Anlagen und 150 Partner in ganz Deutschland.
Das Team verflgt also Uber jede Menge Know-how und
Erfahrung. Cyrus Heravi, Vertriebschef bei Solar-Log, ist von
der Zusammenarbeit begeistert. ,Wir sind Systempartner
auf Augenhohe. Davon profitieren letztlich unsere Kunden

und Partner und wir selbst. Eine tolle Sache!”

Mit dem gemeinsamen Losungspaket des Virtuellen Kraft-
werks der EnBW und Solar-Log schlagt der Nutzer gleich
mehrere Fliegen mit einer Klappe. So die Erfullung der
gesetzlichen und technischen Anforderungen von Direkt-
vermarktung und Redispatch 2.0 sowie die Ubernahme der
PV-Anlagensteuerung. Damit wird vermieden, dass Steuer-
befehle vom Energieversorger und dem Direktvermarkter
miteinander kollidieren. Das Wichtigste aus Sicht der Anla-
genbetreiber: es ist sichergestellt, dass die Anlage weiterhin
solide Erl6se liefert. Mit jeder eingespeisten Kilowattstunde
Strom erhalt der Betreiber zusatzlich die sogenannte Ma-
nagementpramie von 0,4 Cent. So kann eine Anlage unter

Umstanden sogar deutlich mehr Erlése abwerfen als bisher.

Wie einfach die Direktvermarktung fur
Solar-Log Partner funktioniert, erfahren
Sie unter https://www.solar-log.com/de/
loesungen-service/direktvermarktung/

plattform-direktvermarktung/

Interessierte werden hier Schritt fur Schritt durch den
Prozess geflhrt, der dann automatisiert ablauft. Einmal
anmelden, dann entspannt zurticklehnen und feststellen:
LLauft!”.,

VIRTUELLES KRAFTWERK

EINE INNOVATION DER —E&EnBW




The direct marketing solution

from EnBW and Solar-Log



ast, simple, and cost-effective direct marketing - sounds

like a fairytale - but thanks to a solution from EnBW and
Solar-Log, it really is child’s play. EnBW's virtual power plant,
in partnership with Solar-Log, have created a joint complete
solution, simplifying complicated and tedious obligations
for customers relating to their PV system(s). This enables
plant owners and operators to deal with the issue of direct
marketing automatically, decreasing its horrors for them. As a
great side effect, the Redispatch 2.0 requirements can be met

automatically.

For many PV system operators and project developers,
mandatory direct marketing is still a bureaucratic monster or
closed book. Since 2016, direct marketing has been man-
datory for 100 kWh plants or larger. As of last year, further
complex and energy-related tasks have been added for plant
operators. For example, it is now mandatory to notify the

grid operator of master data, master data changes, and
unavailability. The obligations and the resulting consequences
should not be underestimated. In the event of errors or failure
to comply with the requirements, plant owners face severe
penalties. However, there’s no need to lose sleep over this.
With the joint solution from EnBW's virtual power plant and
Solar-Log, users are on the safe side. They meet the legal and
technical requirements and can use their time to focus on

their actual areas of expertise.

It's really simple: Install Solar Log Base and register for direct
marketing in just a few minutes. Here, customers get a secure
data connection to the direct marketer. Fast digital
processing is guaranteed. Lengthy registration

and connection processes have been consider-
ably simplified and standardised. Pierre Fees is
jointly responsible for this topic at EnBW's virtual
power plant. He sums up the goal of the platform
as follows: “Direct marketing has to be as easy as

signing a mobile phone contract.”

Fees knows from experience how grateful customers are for
this service. “It takes a lot of pain away from customers and
plant operators,” he explains. The customers benefit from the
fact that they don't have to laboriously familiarise themselves
with the myriad of details, legal requirements and complexi-
ties involved in direct marketing, but have a service provider
at their side who deals with the issue on a daily basis. With its
Interconnector platform, the 40-member team from EnBW's

virtual power plant is already taking care of these tasks for

around 5,000 PV plants and 150 partners throughout Germa-
ny. So the team can draw on plenty of expertise and experi-
ence. Cyrus Heravi, Head of Sales at Solar-Log, is enthusiastic
about the collaboration. “We're system partners on an equal
footing. Ultimately, our customers and partners benefit from
this, as we do ourselves. A great thing!”

With the joint solution package from EnBW's virtual power
plant and Solar-Log, users kill several birds with one stone.
For example, meeting the legal and technical requirements
involved in direct marketing and Redispatch 2.0, as well as
taking over control of the PV plant. This prevents control
commands from the energy supplier and direct marketer
from conflicting with one another. The most important thing
from the plant operator’s perspective is ensuring that the
plant continues to deliver solid revenues. With every kilowatt
hour of electricity fed into the grid, the operator also receives
a so-called management bonus amounting to 0.4 cents. This
means that a plant may even generate significantly more

revenue than before.

You can find out how easy direct marketing works for

Solar-Log partners at https://www.solar-log. [m]

com/de/loesungen-service/direktvermark-
tung/plattform-direktvermarktung/
Prospective customers will be guided here
step by step through the process, which
then runs automatically.

Register once, then sit back and relax and realise: It works!
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er Energiespeicher-Experte INTILION kooperiert

seit Sommer 2021 mit Solar-Log. Mit gemeinsa-
men Projekten und einem erweiterten Produktportfolio
wollen die Partner die Flexibilitat fir die Anwender

erhéhen.

Die INTILION GmbH aus Paderborn hat sich auf die Ent-
wicklung und Integration von Energiespeicherldsungen fur
Gewerbe- und Industrieunternehmen, Energieversorger,
Landwirte und den E-Mobility-Sektor spezialisiert. Als ein-
ziger Hersteller deckt INTILION von 60 Kilowattstunden bis
zu unendlich vielen Megawattstunden samtliche System-

groRen ab.

Hochwertige Produkte, kompetenter Service

INTILION ist MarktfUhrer bei kritischen, systemrelevanten

Infrastrukturen und Uberzeugt seine Kunden insbesonde-

re durch seinen ganzheitlichen Ansatz, seine hochwertigen

Produkte und seinen kompetenten Service. Das Unterneh-
men kombiniert Beratung mit Expertise und After Sales

und legt einen grofl3en Fokus auf Qualitat und Sicherheit.

Samtliche Komponenten und Produkte werden in den fir-
meneigenen Laboren in Zwickau und Paderborn auf Herz
und Nieren gepruft. Als hundertprozentige Schwesterfir-
ma der Accumulatorenwerke HOPPECKE Carl Zoellner &
Sohn GmbH greift das 2019 gegriindete Unternehmen auf

ein Netzwerk aus rund 300 Servicetechnikern zurtck.

Sicher. Skalierbar. Wirtschaftlich.

Die Energiespeichersysteme lassen sich modular beliebig
erweitern, was die Flexibilitdt maximiert. Lade- und Ent-
ladeleistung und Kapazitaten sind frei wahlbar. Dank des

umfassenden Sicherheitskonzeptes sind niedrige Brand-



INTILION kooper

lasten und ein zuverlassiger Schutz vor Cyberangriffen
garantiert.

Zu dem Portfolio zahlen die stationaren Gewerbespeicher-
systeme scalestac und scalebloc sowie das GroRRspeicher-
system scalecube. Als Weltneuheit prasentiert INTILION
an seinem Messestand auf der ees Europe in diesem Jahr
erstmals einen Indoor-Gewerbespeicher mit Brandschutz-
gehause. Dabei ist das Gerat nicht nur das sicherste, son-
dern auch das wirtschaftlichste Indoor-Speichersystem,

das derzeit in Europa gefertigt wird.

Lastspitzen kappen und den Eigenverbrauch erhéhen

Wer mit INTILION-Batteriespeichern sein Lastprofil glattet,
kann seine Netzentgelte um bis zu 80 Prozent reduzieren.
Auf3erdem bringt INTILION mit seinen Lésungen die Mo-

bilitdtswende voran, vermeidet einen teuren Netzausbau

ert mit Solar-Log

auch bei steigendem Bedarf und einem Ausbau der Lade-
infrastruktur und erhéht den Eigenverbrauch von selbst

erzeugtem Sonnenstrom.

Durch die Zusammenarbeit mit Solar-Log lassen sich Elekt-
rofahrzeuge prognosebasiert laden. Dabei werden samt-
liche Daten Ubersichtlich in der Cloud dargestellt - ganz

gleich, welcher Solarwechselrichter zum Einsatz kommt.

Autor: Matthias Giller, Sales Manager der INTILION GmbH
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storage expert
INTILION has been cooperating
with Solar-Log since summer 2021. The part-
ners want to increase flexibility for users by developing
joint projects and expanding their product portfolio.

INTILION GmbH from Paderborn, Germany specialises in

the development and integration of energy storage solutions
for commercial and industrial companies, energy suppliers,
farmers and the e-mobility sector. INTILION is the only manu-
facturer to cover all system sizes from 60 kilowatt hours to an

infinite number of megawatt hours.

High-Quality Products, Competent Service

INTILION is a market leader in critical, system-relevant infra-
structure and impresses its customers in particular with its
comprehensive approach, high-quality products and compe-

tent service. The company combines consulting with exper-

tise and

after-sales service, and

places a great emphasis on quality
and safety.

All components and products are put through their paces

in the company’s own laboratories in Zwickau and Pader-
born. As a wholly-owned subsidiary of Accumulatorenwerke
HOPPECKE Carl Zoellner & Sohn GmbH, INTILION, founded in

2019, draws on a network of around 300 service technicians.

Safe. Scalable. Economical.
The energy storage systems can be expanded as required

on a modular basis, which maximises flexibility. Charging



and discharging power and capacities can be freely selected. with Solar-Log, electric vehicles can be charged based on
Thanks to the comprehensive safety concept, the company forecasts. All data is clearly displayed in the cloud - regardless
can guarantee its products have low fire loads and reliable of which solar inverter is used.
protection against cyber-attacks.

Author: Matthias Giller, Sales Manager at INTILION GmbH
The company’s portfolio includes the stationary commer-
cial storage systems: scalestac and scalebloc, as well as the
large-scale storage system scalecube.
INTILION will present an indoor
commercial storage system with
fire protection housing - as a world
debut - for the first time at its stand

INTILION

at this year’s ees Europe. The device Part of the HOPPECKE Graup

is not only the safest, but also the
most economical indoor storage
system currently being manufactured

in Europe.

Capping Peak Loads and Increasing
Self-Consumption

Those who smooth their load profile
with INTILION battery storage sys-
tems can reduce their grid charges
by up to 80 percent. In addition,
INTILION's solutions promote the
mobility transition, avoid expensive
grid expansion even with growing
demand and an expansion of the
charging infrastructure, and increase
self-consumption of self-generated
solar power.

Thanks to INTILION's cooperation
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ndlich wieder eine Messe mit persénlichen Begegnun-

gen. Was durfen die Besucher der Intersolar 2022 am
Solar-Log Messestand erwarten?
Wir haben eine ganze Reihe interessanter Neuigkeiten
und Uberarbeiteter Features im Messegepack dabei. An
unserem Stand zeigen wir, dass Solar-Log inzwischen zum
Systemanbieter fir umfassende Lésungen in den unter-
schiedlichsten Anforderungen im Bereich der Solar-Anlagen
geworden ist. Konkret demonstrieren wir unter anderem
unser Solar-Log WEB Enerest™ 4 Portal mit allen Neue-
rungen. Wir stellen das neue Solar-Log MOD 485 vor und
zeigen die vielfaltigen Moglichkeiten unseres Solar-Log WEB
Enerest™ 4 Portal wie die umfangreiche API-Funktion, Log-
ger Einbindungen und die stark ausgebaute APP und vieles
mehr. Naturlich bietet die Intersolar auch endlich wieder
die Moglichkeit, personlich Gber die individuellen Heraus-

forderungen unserer Kunden zu sprechen.

Bei Solar-Log war das Innovationstempo schon immer
hoch. Es hat sich viel getan in den vergangenen beiden
Jahren. Worauf legt Solar-Log 2022/2023 den Fokus der
Arbeit?

Im Fokus steht mehr denn je die konzentrierte Fokussie-

rung auf Kundenanforderungen. Was will der Kunde, was
braucht der Kunde, was bringt ihm echten Mehrwert? Das
sind die Fragen, die wir beantworten. Wir sehen unsere
Aufgabe darin, mit unseren Hard- und Softwarelésungen
dem Kunden die Arbeit so einfach wie méglich zu machen.
Ein Mangel an Zeit ist heutzutage das grofRe Problem vieler
Marktteilnehmer. Wir wollen dazu beitragen, dass unsere
Kunden ihre Zeit effektiv nutzen kénnen und sich nicht
mit zeitfressenden und nervenaufreibenden Nebenkriegs-

schauplatzen herumplagen zu mussen.

Die ganze Welt hofft, dass der gréBRte Schrecken der
globalen Pandemie vorbei ist. Wie ist Solar-Log durch die
Corona-Krise gekommen und welche besonderen Heraus-
forderungen durch Corona bleiben fir dieses Jahr und die
Zukunft?

Wir sind dank unserer fortgeschrittenen Digitalisierung

gut Uber die Corona-Zeit gekommen. Unsere Mitarbeiter
konnten ohne Unterbrechungen lhre Arbeit effizient weiter-
fuhren. Der Kontakt war in allen Abteilungen weiterhin
gross, wenn auch mehrheitlich virtuell. Das mobile Arbeiten
fand so viel Anklang, dass wir unsere Blroraumlichkeiten
auf den neuen Bedarf entsprechend reduziert haben. Die
heutige Krise in der Ukraine macht uns nochmals bewusst,
dass sich jegliche Begebenheiten leider von einem Tag zu

einem anderen dramatisch verandern konnen.

Gerade in Deutschland wird den Menschen in diesen
Monaten die Abhangigkeit von Energieimporten schmerz-
haft bewusst. Ein Teil der Losung ware sicher ein weiterer
Ausbau erneuerbarer Energien. Was muss passieren, um
hier das Tempo zu erhéhen?

Da gibt es eine ganze Reihe von Baustellen, die schnell und
effektiv angegangen werden mussen. Dazu zahle ich die
gezielte Ausbildung in Fachkrafte, aber auch klare rechtliche
Regelungen. Noch immer leiden wir in vielen Bereichen an
teilweise unfassbaren administrativen Hirden und buro-
kratischen Hemmnissen, die dem schnelleren Ausbau der
erneuerbaren Energien im Wege stehen. Genannt seien als
Beispiel nur die haufig sehr langen Genehmigungs- und an-
dere Verfahren. Hier scheint es tatsachlich jetzt voranzuge-
hen, leider eben auch getrieben von den schmerzhaften Er-
fahrungen der vergangenen Wochen und Monaten. Positiv
zu werten ist, dass inzwischen jedem klar sein durfte, dass
an einem sehr viel schnelleren und ernsthafteren Ausbau

der erneuerbaren Energien kein Weg vorbei fuhrt.



inally, a trade fair with in-person encounters again.

What can Intersolar 2022 visitors expect at the Solar-Log
stand?”
We're bringing a whole raft of interesting new products and
revised features in our trade fair luggage. At our stand we'll be
showing that Solar-Log has now become a system provider for
comprehensive solutions for a wide range of requirements in
the solar plant field. In specific, we will be demonstrating our
Solar-Log WEB Enerest™ 4 with all of its new features. We will
be presenting the new Solar-Log MOD 485, and showing the
many possibilities offered by our Solar-Log WEB Enerest™ 4
such as the extensive API function, logger integration, the great-
ly expanded APP, and much more. Of course, Intersolar also
offers the opportunity to finally talk in person again about the

individual challenges facing our customers.

The pace of innovation has always been high at Solar-Log. A
lot has happened in the past two years. What will Solar-Log
be focusing on in 2022/2023?

We'll be focusing more than ever on customer requirements.
What do customers want, what do customers need, what
brings them real added value? These are the questions we'’re
answering. We perceive our objective as making the customer’s
work as easy as possible with our hardware and software solu-
tions. A shortage of time is the big problem facing many market
participants today. We want to help our customers use their
time effectively and not have to bother with time-consuming

and taxing side issues.

The whole world hopes that the worst horrors of the global
pandemic are over. How has Solar-Log weathered the Coro-
navirus crisis and which particular challenges does Covid-19
still pose for this year and the future?

We managed to get through the coronavirus period very well
thanks to our advanced digitalisation. Our staff were able to
continue working efficiently without interruptions. There was
still a lot of contact in all departments, even if most of it was
virtual. Mobile working was so popular that we've reduced
our office space to meet the new demand. The current crisis in
Ukraine reminds us once again that circumstances can unfor-

tunately change dramatically from one day to the next.

During these months, people in Germany particularly are
becoming painfully aware of the extent of our energy-im-
port dependency. Part of the solution would certainly be to

further expand renewable energies. What needs to happen

to increase the pace here?

There are a whole number of outstanding issues requiring
further attention that need to be tackled quickly and effec-
tively. I include the targeted training of skilled labour, but

also clear legal regulations. In many areas we're still suffering
from sometimes incomprehensible administrative hurdles and
bureaucratic obstacles that are preventing the faster expansion
of renewable energies. The often very lengthy approval process
and other procedures are just one example that can be named
here. Things do seem to be moving forward now, unfortunately
also driven by the painful experiences of the past few weeks
and months. On the positive side, it should be clear to everyone

by now that there’s no getting around having a much faster

and consequential expansion of renewable energies.
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olar-Log investiert viel in den Vertrieb, fiir den Du

weltweit zustandig bist. Was zeichnet das Vertriebs-
Team Deiner Meinung nach besonders aus?
Unser Vertriebsteam arbeitet streng agil und kundenorien-
tiert. Wir verstehen uns als Kimmerer fir unsere Kunden
und sind immer Ansprechpartner fur sie. Unser Mindset,
den Kunden in den Mittelpunkt unseres Tuns zu stellen, ist
die Basis unserer taglichen Arbeit. Ganz besonders zeichnet
uns das sehr gute Miteinander im Team aus, wo jeder den
anderen unterstitzt. Dieses sehr gute Miteinander spiren
auch unsere Kunden gemafl dem Motto ,We create connec-

tions".

Markt- und Kundenanforderungen wandeln sich sehr
schnell. Wie stellt man da als namhafter, smarter Player
sicher, immer am Puls der Zeit zu sein?

Hier spielt naturlich auch die groRe Nahe zu unseren Kun-
den eine entscheidende Rolle. Denn wir als Solar-Log sind
immer im engen Austausch mit unseren Kunden und nut-
zen ihr Feedback, um Bedurfnisse, die im Markt entstehen,
schnell zu erkennen und durch neue Entwicklungen und

Features diese Kunden-Needs zu befriedigen.

Welche Neuigkeiten diirfen die Gaste am Solar-Log
Messestand erwarten. Anders ausgedruckt: warum muss
jeder Besucher der Intersolar unbedingt bei Solar-Log
vorbeischauen?

Besucher werden sicher in groBer Zahl bei uns vorbei
schauen. Unsere Kunden sowieso, aber eben auch viele
andere Messebesucher aus der Energiebranche, weil wir
interessante neue Entwicklungen und Features vorstellen.
Das gilt sowohl flr die Hardware, wie auch fur die Soft-
ware-Seite. Durch die Verbindung beider Bausteine sind wir
zum Problemldser unserer Kunden geworden und werden

auf diesen Weg konsequent weitergehen. Denn wir wollen

uns durch die enge Kombination von Hard- und Software
immer starker zum Lésungsanbieter entwickeln. Hier
stellen wir bei der Intersolar interessante Neuigkeiten unter
anderem bezuglich Sektorenkopplung, Netz-Integration

und Power-Management vor.

Persdnliche Gesprache sind durch nichts zu ersetzen. Auf
was freust Du Dich bei der Intersolar 2022 am meisten?
Tatsachlich auf die persénlichen Begegnungen. Durch

die Pandemie hat man sich oft nur auf dem Bildschirm

gesehen. Nun Kunden, Partner und Interessierte wieder

personlich begrufRen zu dirfen und sich mit ihnen face-to-
face auszutauschen, das ist das worauf ich mich schon im

Vorfeld der Messe richtig freue.



olar-Log invests a lot in sales world-wide for which you Of course, the close proximity to our customers also plays a

are responsible. What do you think particularly distin- decisive role here. We at Solar-Log are always in close contact
guishes the sales team? with our customers, using their feedback to quickly identify
Our sales team works in a strictly agile and customer-oriented needs that arise in the market, and satisfying these needs
way. We see ourselves as our customers’ caretakers, and are through new developments and features..

therefore always their point of contact. Our mindset of focus-

sing on the customer in everything we do provides the basis for Which new highlights can guests expect at the Solar-Log
our daily work. A particular feature is our excellent teamwork, trade fair stand? In other words, why should every visitor to
where everyone supports everyone else. This excellent collab- Intersolar make a beeline to Solar-Log?”

oration is also felt by our customers, true to the maxim We We will certainly be seeing a large number of visitors. These
create connections. will include our customers, of course, but also many other

, @ - &5 — . trade fair visitors from the
: - ‘*\:}j:?h\\:\ \ b | energy sector, because we're
‘ - P ) . presenting interesting new de-
velopments and features. This

applies to both hardware,

and software sides.

By combining both compo-
nents, we've become a prob-
lem solver for our customers
and will continue to follow
this path consistently. We
want to increasingly devel-
op into a solution provider
through closely combining
hardware and software. At
Intersolar, we'll be presenting
interesting new products,
including for sector coupling,
grid integration and power

management.

There’s no substitute for
meeting in person. What are
you looking forward to most
at Intersolar 2022?

Itis in fact the personal
encounters. Due to the pan-
demic, we often only saw one
another on the screen. Being

able to welcome customers,

partners and enthusiasts in
Market and customer requirements change very quickly. As a person again and share ideas with them face-to-face is some-
renowned, smart player, how do you ensure that you always thing I'm really looking forward to in the run-up to the trade

have your finger on the pulse? fair.
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it Solar-Log WEB Enerest™ 4 hat Solar-Log eine

neue Plattform fiir und gemeinsam mit seinen
Kunden geschaffen. Wie kommt sie im Markt an und
wie weit ist die Migration von Solar-Log WEB Enerest™ 3
auf Solar-Log WEB Enerest™ 4 fortgeschritten?
Die Entscheidung, die Monitoringplattform Solar-Log
WEB Enerest™ 3 durch eine Neuentwicklung abzulésen,
hatte Uberwiegend technologische Grinde. Die techno-
logische Plattform, basierend auf Microservices, wird uns
fur zukUnftige Weiterentwicklungen flexibler machen.
Ruckblickend war das sicher keine leichte Entscheidung
und wir haben sicherlich auch einiges an Uberzeu-
gungsarbeit leisten missen und werden es noch leisten
mussen, da gerade die langjahrigen Nutzer das eine oder
andere lieb gewonnene Feature noch nicht im Solar-Log
WEB Enerest™ 4 nutzen kdnnen oder die Bedienerfuh-
rung nicht eins zu eins der im Solar-Log WEB Enerest™ 3
entspricht. Grundsatzlich merken aber alle Nutzer das Sie
mit dem neuen Solar-Log WEB Enerest™ 4 flexibler und

zUgiger arbeiten kénnen.

Hat Solar-Log durch die neue Plattform auch neue Kun-
den gewonnen, oder sind es eher die «<Umsteiger», die
jetzt Solar-Log WEB Enerest™ 4 nutzen?

Mit der neuen Monitoringplattform haben wir uns auch
neue Kunden erschlossen. Nutzer, die direkt in das
Solar-Log WEB Enerest™ 4 einsteigen, reagieren durch-
weg positiv und freuen sich Gber die niedrige Einstiegs-
harde. In die Nutzerfihrung haben wir viel Flei3 gesteckt.
Wir werden sie noch mehr in unseren Fokus riicken, um
eine Plattform zur technischen Betriebsfihrung von Pho-
tovoltaiksystemen zu schaffen, die ohne langwierige Ein-
arbeitung und Schulungen vom Nutzer verstanden wird.
Dafur haben wir das Team im Bereich Ul/UX zusatzlich
verstarkt. Die Migration von Solar-Log WEB Enerest™ 3

auf Solar-Log WEB Enerest™ 4 kommt gut voran. Sicher

gibt es aus den letzten 10 Jahren Entwicklungszeit die
eine oder andere «Sonderbaustelle», aber auch hier ist
das Team mit kreativen Ideen und Engagement laufend
dabei, sinnvolle und leicht anwendbare Losungen zu
generieren. Sehr gut ist hier die enge Vernetzung aus Ent-
wicklung - Produktmanagement - Vertrieb und Support,
um gerade unsere langjahrigen Kunden einen optimalen

Ubergang zu gewéhrleisten.

In den vergangenen Jahren hat sich Solar-Log vom
Marktfuhrer fur Monitoring zu einem Lésungsanbie-
ter fiir Systeme der erneuerbaren Energien entwi-
ckelt. Was sind derzeit die Schwerpunktthemen fur
Solar-Log?

Wir werden den eingeschlagenen Weg konsequent weiter
beschreiten. Hierfir missen wir in unserer Systemldsung
noch einige Grundlagenarbeiten durchfihren. Dabei

liegt der Schwerpunkt im Aufbau von weiteren Smart-
Energy-Applikationen wie der Peak-Shaving-Applikation,
unserem weiteren Ausbau im Bereich der relevanten
Zertifizierungen zur Netzintegration und einer strik-

ten Trennung zwischen Monitoring und der Aufgaben
Steuern und Regeln. Um diesen Ausbau weiterhin auf ein
stabiles Fundament stellen zu kénnen, haben wir damit
begonnen die Firmware des Solar-Log Base neu aufzu-
stellen, um hier zuklnftig modulare einzelne Elemente

weiter entwickeln zu kénnen.

Das sind eine ganze Menge an Aufgaben, die Solar-Log
da gleichzeitig schultert.

Stimmt. Im Mittelpunkt steht fir uns neben den vielen
spannenden Projekten vor allem das Thema Kompatibili-
tat mit unterschiedlichsten Geraten im Feld. Hier sehen
wir einen steigenden Bedarf im Bereich der E-Mobilitat,
den wir selbstverstandlich bedienen méchten und wo
sich fir mich persoénlich dann wieder der Kreis mit der
Peak-Shaving-Applikation schlie8t. Im Bereich Solar-Log
WEB Enerest™ 4 steht ganz klar der Fokus auf dem Aus-
bau der Fahigkeiten im Bereich Monitoring. Hier werden
die Integration weiterer Fremdlogger und die Moglichkeit
neben der Photovoltaik weitere Energietrager fir ein Ge-
baude abbildbar zu gestalten, eine wichtige Rolle spielen.
Ein fUr den Nutzer wenig direkt sichtbarer Aspekt ist die
Softwarequalitat und das Thema Cyber Security, was im
Rahmen der Entwicklungsarbeit immer starkeren Einfluss

gewinnt.



Auf Anlagenbetreiber und Nutzer kommen standig
mehr Aufgaben und Verantwortungen zu, Stichworte
Direktvermarktung oder Redispatch. Solar-Log will sei-
nen Kunden hier méglichst einfache, unblrokratische
Losungen bieten. Inwiefern beeinflussen diese neuen
Anforderungen die Tatigkeit eines Teams?
Unburokratisch ist hier sicherlich ein gutes Stichwort.
Wir wollen dem Anwender Applikationen und System-
|6sungen bieten, die ihm Antworten auf die zum Teil sehr
komplexen Fragen liefern. Das ist nicht immer leicht und
erfordert viel Vorarbeit vom Team. Die ersten Lésungen
zeigen uns aber, dass wir hier auf dem richtigen und

einem flr alle Anwender wichtigen Weg sind.

Kannst Du schon ein wenig den Schleier liften, was in
naher Zukunft an neuen Produkten und Dienstleistun-
gen von Solar-Log zu erwarten ist?

Die Basisprojekte, welche fur uns wichtig sind und uns
nachhaltig auf ein technologisch hochmodernes Fun-
dament stellen, sind sicherlich fir die Anwender nicht
sofort ersichtlich. Das ist in der Tat ein kleiner Wermuts-
tropfen. Im Solar-Log WEB Enerest™ 4 steht das Thema
Monitoring im Fokus. Hier werden wir vor allem in der

Nutzerfihrung und im Bereich der Auswerteméglichkei-

ten mehr Features aufbauen. Ein ganz wichtiger Aspekt
werden hier die SOLL- versus IST-Auswertungen dar-
stellen. Diese sollen nicht mehr nur Uber einen Sensor
oder Uber die Soll-Wert-Schwellen aus dem Solar-Log
Base erstellt werden kénnen, da werden klnftig weitere
Aspekte und Méglichkeiten beispielsweise von Wetter-
daten einflieBen. Ein weiterer wichtiger Punkt werden die

Reporting-Mdglichkeiten sein.

Du hast es angesprochen: Cyber-Security ist als Thema
wichtiger denn je, auch wenn es fur Solar-Log schon im-
mer eine groRe Rolle spielt. Was ist hier von Solar-Log
fur die nahe Zukunft zu erwarten?

Das Team fUr den Solar-Log Base wird neben dem Aus-
bau der Kompatibilitat noch starker als bisher schon

das Thema Cyber-Security im Fokus haben. Seit unserer
Zertifizierung zum Erzeugungsanlagen-Regler und dem
Einsatz in immer groReren Photovoltaiksystemen sehen
wir hier eine Pflicht, uns diesem Thema starker zu wid-
men. Dies kommt auch anderen Applikationen wie der
in 2022 geplanten Peak-Shaving-Applikation mit zu Gute.
Die Entwicklungspipeline ist mehr als gut gefallt und

wir sind gespannt, was die Anwender uns als Feedback

geben werden.
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ith Solar-Log WEB Enerest™ 4, Solar-Log has cre-
ated a new platform for, and with its customers.
How is it being received in the market, and how far has the
migration from Solar-Log WEB Enerest™ 3 to Solar-Log WEB
Enerest™ 4 progressed?”
The decision to replace the Solar-Log WEB Enerest™ 3 mon-

itoring platform with a new development was mainly for

technological reasons. The technological platform, based on
microservices, will make us more flexible for future develop-
ments. In retrospect, this was certainly not an easy decision
and we certainly had to do a lot of convincing - and will have
to do so in future. This comes especially since long-standing
users may still miss one or two favourite features in Solar-Log
WEB Enerest™ 4, or that the user interface doesn’t exactly
correspond to that of Solar-Log WEB Enerest™ 3. Generally,
however, all users notice that they can work more flexibly

and quickly with the new Solar-Log WEB Enerest™ 4.

Has Solar-Log also gained new customers with the new
platform, or is it generally “switchers” who are now using
Solar-Log WEB Enerest™ 4?

We've also gained new customers with the new monitoring

platform. Users who have directly started with Solar-Log WEB

Enerest™ 4 have responded very positively and are delighted




about the low entry threshold. We've put a lot of effort into
the user interface. We will focus on it even more in order

to create a platform for technically managing photovoltaic
systems that can be understood by users without lengthy
familiarisation and training. To this end, we've additionally
strengthened the team in the Ul/UX area. The migration from
Solar-Log WEB Enerest™ 3 to Solar-Log WEB Enerest™ 4 is
progressing well. Certainly, there are one or two particular
“problem areas” from the last 10 years of development that
still require further attention. The team however, is constant-
ly generating sensible and easily applicable solutions with
creative ideas and commitment to those areas. The close
networking of development, product management as well as
sales and support is very good here, thus guaranteeing an
optimal transition, especially for our long-standing custom-
ers.

In recent years, Solar-Log has developed from a market
leader for monitoring to a solution provider for renewable
energy systems. What are Solar-Log’s current focus areas?
We will consistently continue along the path we've chosen.
For this, we still have to carry out some basic work in our
system solution. The focus here is on developing additional
smart energy applications such as the peak shaving app, con-
tinuing our further expansion in regard to relevant certifica-
tions for grid integration, and strictly separating the moni-
toring from the control and regulation tasks. So that we can
continue to provide a stable foundation for this expansion,
we've begun to restructure the firmware for the Solar-Log
Base to enable us to further develop individual modular

elements in future.

That's a lot of tasks that Solar-Log is shouldering at the
same time.

That's true. In addition to the many exciting projects, the
main focus for us is on achieving compatibility with a wide
range of devices in the field. Here we see an increasing
demand in the e-mobility area, which we would of course like
to serve and where, for me personally, we've come full circle
again with the peak shaving application. In the Solar-Log
WEB Enerest™ 4 area, there’s a clear focus on expanding
capabilities in the monitoring sphere. Here, integrating addi-
tional third-party loggers and the ability to map other energy
sources for a building in addition to photovoltaics will play
an important role. One aspect that's not directly visible to

users is the software quality and the issue of cyber security,

which is becoming increasingly important in the context of

development work.

Plant operators and users are constantly faced with more
tasks and responsibilities, such as direct marketing or
redispatch. Solar-Log wants to offer its customers solutions
that are as simple and unbureaucratic as possible. To what
extent do these new requirements influence team activi-
ties?

Unbureaucratic is certainly a good keyword here. We want

to offer users applications and system solutions that provide
them with answers to questions that are sometimes very
complex. This is not always easy and requires a lot of pre-
paratory work from the team. The initial solutions however,
show us that we're on the right path - that it is important for

all users.

Can you already lift the veil a little as to what new prod-
ucts and services can be expected from Solar-Log in the
near future?

The elementary projects, which are important for us and sus-
tainably place us on a technologically state-of-the-art foun-
dation, are certainly not immediately apparent to users. That
is, indeed, a bit of a shame. In Solar-Log WEB Enerest™ 4, the
focus is on monitoring. Here we will develop more features,
especially for the user interface and evaluation options. A
very important aspect here will be the TARGET versus ACTUAL
evaluations. It is intended that these evaluations should no
longer just be created via a sensor or the target value thresh-
olds from the Solar-Log Base. In the future, other aspects and
possibilities will also be incorporated, such as weather data,

and reporting operations for example.

You mentioned it: cyber security is more important than
ever as an issue, even though it has always played a major
role for Solar-Log. What can we expect from Solar-Log in
the near future?

In addition to expanding compatibility, the team for the
Solar-Log Base will focus even more strongly than before on
cyber security as an issue. Since our certification as a gener-
ation plant controller and Solar-Log Base’s use in ever larger
photovoltaic systems, we feel there’s an obligation to devote
more attention to this topic. This will also benefit other appli-
cations such as the peak shaving app planned for 2022. The
development pipeline is more than full and we're curious to

see what sort of feedback we'll get from users.
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VON DER IDEE
BIS ZUM SERVICE

Omexom und Solar-Log bieten gemeinsam durch-
dachte Kundenlésungen an

mexom ist ein Partner von Solar-Log und ein Bei- — ;
,’_*" esslassss’a

spiel daflir, wie man gemeinsam gute Losungen im ' ,
A esssssus ses " omee

Kundeninteresse entwickelt. Energieinfrastruktur ist das
Betatigungsfeld des international tatigen Unternehmens
Omexom. Planung und Errichtung von Anlagen, War-
tung und Instandhaltung - das ist das Alltagsgeschaft.
Von der Erzeugung, Ubertragung, Umwandlung bis - S L
hin zur Verteilung von Energie plant und errichtet ; /
Omexom die kompletten Infrastrukturanlagen.
Lokale Losungen von der E-Tankstelle bis zu
Smart City Solutions gehoren ebenfalls zum

Omexom-Portfolio.

Die Digitalisierung macht vor keinem Bereich
unseres Lebens halt. Netzinfrastrukturen

sind da keine Ausnahme. Angesichts der
Herausforderungen des Klimawandels und

der damit notwendigen Energiewende haben

sich die Anforderungen an das Verteilnetz

und damit auch an die EEG-Anlagen stark
gewandelt. In Deutschland gibt es mehr als

800 Netzbetreiber beziehungsweise Energie-
versorger, welche diese neuen Anforderungen

oft unterschiedlich in ihren TABs (technische
Anschlussbedingung) umsetzten. Netzbetreiber,
welche ehemals maximal Funkrundsteueremp-
fanger gefordert haben sind immer mehr auf eine
Jrichtige” Fernwirktechnik umgestiegen, welche deut-
lich komplexer ist, um auf die aktuellen und kommen-
den Anforderungen zu reagieren. Auch diverse Vorschrif- QS e R

ten haben sich in den letzten Jahren stark gewandelt.



Wo friher nur die klassische Wirk-Leistungsreduzierung
einer EEG -Anlage auf 100, 60, 30 oder 0 Prozent gefordert
war, kam spatestens mit der Neuauflage der TAR DIN EN
4110 auch die Anforderung eines zertifizierten Blindleis-
tungsmanagement hinzu. Dies war und ist eine Herausfor-
derung an die Steuerungstechnik, da diese einerseits die
TABs des Netzbetreibers und andererseits die weiteren
glltigen Normen und Vorschriften erfiillen muss. Die Ab-
teilung ,Smart Energy”, der Firma Omexom
Smart Technologies GmbH,
hat sich seit fast einem
Jahrzehnt auf die
Steuerungs-
technik

fur

die Energietechnik spezialisiert, setzt jedes Jahr Anlagen-
digitalisierungen und -steuerungen fir EEG-Anlagen

im dreistelligen Bereich um und arbeitet grundsatzlich
herstellerunabhangig. Seit 2015 werden PV Anlagen be-
ziehungsweise Wechselrichter Uber den Solar-Log 2000
angesteuert und geregelt. Im Laufe der Zeit wurden
auch immer wieder Sonderprojekte umgesetzt, welche
nicht alleine durch einen Solar-Log Datenlogger realisiert
werden konnte. Da der Solar-Log, in der Vergangenheit
nicht zertifiziert regeln konnte was mit der neuen TAR
DIN EN 4110 aber explizit gefordert ist, hat Omexom die
zertifizierte Steuerung fur Solar-Log GmbH Ubernommen.
Diesbezuglich ist die Anzahl der gemeinsamen Projek-

te immer mehr gestiegen. Um hier bestmdglich auf die
Kundenanforderungen einzugehen und die Lésungen zu
optimieren, ist die Zusammenarbeit von Omexom und
Solar-Log seit 2020 noch einmal intensiviert worden. Ziel

ist es, dem Kunden auch bei komplexen Anlagen eine ein-

fache und modulare Gesamtlésung anbieten zu kénnen.

Diese Zusammenarbeit ist in den letzten beiden
Jahren immer weiter verfeinert worden, so dass ein
ganzheitliches Konzept entstanden ist. Zusatzlich
haben beide Parteien ihre Hard- sowie Soft-
ware bestandig weiter verbessert, so dass nun
jegliche Kundenforderung kooperativ bedient
werden kann. Hier sind ebenfalls ,,Mischanla-
gen”, also mehrere Energiearten wie PV, Bio,
Wasser, Ladeinfrastruktur oder Batteriespei-
cher inbegriffen. Omexom bietet zusatzlich
Engineering-Leistung, bereits in der Pla-
nungsphase fir komplexe Anlagen an. Auch
die projektspezifische Trafostation kann auf
Wunsch direkt mit angeboten werden. Stich-

wort: Alles aus einer Hand.

Sowohl der Solar-Log, wie auch Omexom

Power Box (OPM) kann auf Wunsch kunden-

seitig selber in Betrieb genommen werden.
Selbst die fernwirktechnische Anbindung zum
Netzbetreiber ist hier moglich. Da jedes System

nur so gut ist wie die Ausbildung des Personals,
werden in Zukunft auch System-Schulungen ange-
boten. Der Kooperation der beiden Energieexperten

Omexom und Solar-Log winkt auf jeden Fall eine erfolg-

reiche Zukunft.
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FROM THE IDEA
TO THE SERVICE

Omexom and Solar-Log jointly offer well thought-out

customer solutions

mexom is a Solar-Log partner and exemplifies how
good solutions can be developed with a shared inter-
est of the customers. Designing and constructing plants as
well as their maintenance and servicing is Omexom’s daily
bread and butter. Ranging from the generation and trans-
mission of energy to its conversion and distribution,

Omexom designs and builds complete infrastructure

systems. Local solutions from e-filling stations to
smart city solutions also form part of Omexom’s

portfolio.

Digitalisation knows no boundaries and is
impacting on every area of our lives. Grid
infrastructures are no exception. In view of

the challenges posed by climate change and

the necessary energy transition, the demands
made on the distribution network - and
therefore on systems designed in accordance
with Germany’s Renewable Energy Sources Act
(EEG) - have changed significantly. In Germa-
ny, there are more than 800 grid operators

and energy suppliers who have often imple-
mented these new requirements differently in
their technical connection requirements (so-
called TABs). Grid operators who used to require
nothing more than radio ripple control receivers
have increasingly switched to “proper” tele-control

technology, which is significantly more complex, in

order to respond to current and future requirements.

Various regulations have also changed considerably in

recent years.
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Whereas previously it was only demanded that EEG systems
should have a 100, 60, 30 or 0 per cent active power
reduction, the requirement for certified reactive power
management came at the latest with the new edition of TAR
VDE-AR-N 4110, the technical requirements for the connec-
tion and operation of customer installations to the medium
voltage network. This continues to present a challenge for
the control technology, as it has to meet the requirements
of the grid operator’s TABs on the one hand,
and the other applicable stand-

ards and regulations
on the other. The
Smart Energy
depart-

ment

at the Omexom Smart Technologies GmbH company has
specialised in control technology for energy technology
for almost a decade, implements plant digitalisations and
controls for EEG systems in the triple-digit range every
year, and always works independently of manufacturers.
Since 2015, PV systems and inverters have been controlled
and regulated via the Solar-Log 2000. Over the course of
time, special projects have been continuously implement-
ed that could not be realised by a Solar Log data logger
alone. Since the Solar Log was unable to provide certified
control in the past, which is explicitly required by the new
TAR VDE-AR- N 4110 regulations, Omexom took over the
certified control for Solar-Log. As a result, the number of
joint projects has increased more and more. In order to
best meet customer requirements and optimise solutions,
the collaboration between Omexom and Solar-Log has
been intensified since 2020. The aim is to be able to offer
customers a simple and modular overall solution, even for
complex systems. This collaboration has been further
refined over the last two years, resulting in a holistic
concept. In addition, both parties have continuously
improved their hard- and software so that any
customer requirement can now be met collabo-
ratively. These also include “mixed systems”, i.e.
comprising several types of energy such as PV,
biomass and hydropower, as well as charging
infrastructure and battery storage. Omexom
also offers engineering services for complex
systems, starting right from the initial design
phase. Project-specific transformer stations
can also be directly provided on request, so

that everything is from a single source.

Both the Solar Log and the Omexom Power
Box (OPM) can be commissioned by the
customers themselves if desired. A remote
control connection to the grid operator is even
possible here. Since any system is only as good
as the training of its personnel, system training
courses will also be offered in future. The collab-
oration between the two energy experts, Omexom
and Solar-Log, will definitely have a successful

future.
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m y-PV holt aus Photovoltaik mehr heraus als nur
Strom, mit den Lésungen von my-PV wird lhre

Haustechnik in die Zukunft versetzt. Verwenden Sie lhren

Solarstrom einfach selbst statt ihn dem 6ffentlichen
Stromnetz zuzufuhren: Strom, Warmwasser, Heizung und

Lademaoglichkeiten fur hr E-Auto.

Mit Produkten von my-PV kénnen Sie lhren selbst er-
zeugten Photovoltaikstrom ganz ohne Umwege flr den
Eigenbedarf nutzen. So sparen Sie langfristig Kosten und

schonen die Umwelt!

Die Vision von my-PV
my-PV hat in seinem neuen solarelektrischen Firmen-
gebiude, dem ersten dieser Art in Osterreich, die Vision

einer solarelektrischen Versorgung komplett umgesetzt.

Keine wassergefiihrten Heizungen, stattdessen elektrische
Heizmatten und ein innovatives Konzept, um die Beton-
kernaktivierung zu nutzen. Damit will my-PV zeigen, dass
die Zeit schon gekommen ist, um auf elektrische Heizsys-
teme fur die Raumwarme sowie fur die Erwarmung des

Wassers umzusteigen.

Am neuen Firmenstandort im oberdsterreichischen Neu-
zeug entwickelt und produziert my-PV Gerate, die Pho-
tovoltaikanlagen mit dem Warmebereich verbinden. Mit
dem mittels Sonnenkraft erzeugten Strom kann das Zu-
hause geheizt und das Warmwasser aufbereitet werden.

So einfach klingt es - und ist es auch!

FUr Kunden, die von Fachhandwerkern, Wohnbautragern,

dem FachgroBhandel und auch hin zu Endkunden reichen,



gibt es die jeweils auf die unterschiedlichen Gegebenhei-

ten angepasste Losung von my-PV.

Die unterschiedlichen Produkte und Losungen bieten bei
Bedarf (komplette) Autarkie, hoheren Eigenverbrauch,
Netzkopplung sowie viele Schnittstellen zu tber 50 kom-
patiblen Herstellern. So wird die universelle Einsatzbarkeit

der Produkte von my-PV gewahrleistet.

Unsere Gerate sind auch zu dem langjahrigen Partner
Solar-Log kompatibel. Gemeinsam zeigen wir schon
langer, dass Photovoltaik nicht nur Stromanwendungen
umfasst.

Unsere unterschiedlichen Produkte und innovativen L6-

sungen im Kurzportrat (nach der englischen Version):

m y-PV gets more out of photovoltaics than just elec-

tricity. With solutions from my-PV, your building technology is
stepping into the future. Simply use your solar power yourself
for electricity, hot water, space heating and EV charging
instead of feeding it into the power grid. With products from
my-PV, you can use your self-generated photovoltaic electrici-
ty for your own needs without any detours. This way you save

costs in the long run and protect the environment!

The Vision of my-PV

my-PV has completely implemented the vision of a self-suffi-
cient building at its new solarized head office, the first of its
kind in Austria. Instead of water-based heaters, electrical floor
heating mats and an innovative passive house concept are
used in concrete core activation. Thus, my-PV wants to show
that the time has already come to switch to electric systems

for space heating as well as for water heating.

At the new company location in Neuzeug, Upper Austria, my-
PV develops and produces devices that couple photovoltaic
systems with heating sector. The electricity generated through
solar power can be used to heat the home and to provide hot

water. It sounds simple - and it is!

For customers ranging from specialized craftsmen, residential
builders, wholesalers and even end customers, there is a solu-
tion from my-PV that is tailored to the different circumstances

in each case.

The different products and their respective applications offer
more energy self-sufficiency, higher self-consumption, and
grid connection. There are already many interface combina-
tions for over 50 compatible manufacturers. This ensures the

universal applicability of my-PV's products.

Our devices are also compatible with our long-standing
partner Solar-Log. Together, we have showed for a long time
that photovoltaics do not only include power applications, but
also different systems that can be coupled together, such as

renewable heating.

A brief portrait of our various products and innovative solu-

tions:
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ELWA
Das 2 kW PV-Warmwasserbereitungsgerat nutzt direkt die
Kraft der Sonne.
Die ELWA verwendet Gleichstrom aus Ihren Photovoltaik-
modulen direkt im eingebauten Heizstab und sorgt so
unmittelbar sowie verlustfrei fur Warmwasser.
Reiner Inselbetrieb - keine Verbindung mit dem Strom-
netz notig
Patentierte Warmwassersicherstellung fur Schlecht-
wetterbetrieb
Im Sommer 100 % Warmwasser ohne zusatzliche
Warmequellen
Geringere Betriebskosten und héhere Lebensdauer

der Heizungsanlage

So einfach geht's: Mit einem Drehknopf stellen Sie die
gewulnschte Warmwassertemperatur ein. LED-Anzeigen

informieren Uber den aktuellen Geratestatus. Fertig!

AC ELWA-E

Das 3 kW stufenlos geregelte Warmwasserbereitungsgerat
fur netzgekoppelte Photovoltaikanlagen. Netzgekoppelte
Photovoltaikanlagen erreichen im Mittel lediglich 30 %
Eigenverbrauch. In einem durchschnittlichen Haushalt (5
kWp PV-Anlage) kann der Eigenverbrauch damit ganz ein-
fach auf bis zu 75 % erhéht werden.

Optimal - fur maximalen Eigenverbrauch
Wenn Sie die AC ELWA-E fiir die Warmwasserbereitung
einsetzen, nutzen Sie lhre PV-Anlage perfekt.
Einbau in Warmwasser- und Pufferspeicher moglich
Heizleistung wird stuf